
证券代码： 002110                     证券简称：三钢闽光
福建三钢闽光股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2016-02
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会         √路演活动
√现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券    张士宝、曾凡
深圳前海大地资本管理有限公司  鲍君俊、古兆坤
长城证券股份有限公司    彭宇辉
浙江浙银资本管理有限公司   高凌翔
东海证券股份有限公司  应晓明、邓升军、栾吉哲
兴证证券资产管理有限公司   刘刚、范驾云
上海靖旭投资管理有限公司  马骅
国贸资产管理有限公司  林毅峰、庄拓彬
海西金控  陈闲铭、张景洪、高建辉
东兴证券  罗彩英
厦门路桥国际贸易有限公司  张宁雄、曾蓉
金圆资本管理（厦门）有限公司  张正鹏
厦门拓界股权投资基金管理有限公司  黄玉宝、李圣杰
福建致远资产管理有限公司   李飞
国信证券  魏安胜、邓俊、严韬、雷淇、黄从银、陈为贵

	时间
	2016年5月6日

	地点
	公司一楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：黎立璋    总经理：邱德立   董秘：徐燕洪

证券事务部部长：钟嘉豪   财务总监：吴春海

	投资者关系活动主要内容介绍


	活动分为两部分：
一、参观公司的物流园、圆棒厂、炼铁厂等生产现场
二、座谈交流。

交流主要内容：

问题1、公司对近期钢材价格的看法？
回复：4月份钢价快速上涨，部分地区钢价涨到3000元/吨，主要是短时间内供需错配、资金炒作等原因引起的，具有不可持续性。2015年钢价超跌，钢铁行业及上下游都出现严重亏损，甚至出现连边际利润都没有了的情况，许多钢厂停产、限产，甚至关停；在2015年钢铁行业处于周期性低谷的行业背景下，全国约1亿吨钢铁产能自动退出市场，2015年第四季度钢价处于底部。2016年为保持我国经济整体增长水平，政府已经实施了较大的经济刺激政策，同时加大基础设施的投入力度，带动钢铁需求有所回暖，同时钢材社会库存处于低位，钢价大幅上涨，到4月底已显过热状态，预计钢价高位难以持续，后期面临冲高回落的风险。
问题2、三钢闽光在重组中收购三钢集团资产包情况，每年可为公司带来多少利润？
回复：三钢集团资产包主要为三钢集团拥有的中板业务、动力能源业务、铁路运输业务相关的资产与负债及土地。中板业务主要业务是接受三钢闽光委托加工生产中厚板并收取委托加工费。动力能源主要业务是为三钢闽光和三钢集团控制的其他生产单位提供水、电、热风、蒸汽、煤气等动力能源产品及电话通讯服务。铁路运输主要业务是为三钢闽光和三钢集团提供物资进出厂及物资在厂内的铁路运输服务。三钢集团资产包主要与三钢闽光及其他关联单位发生业务往来，销售渠道、营业收入与净利润水平均较为稳定，2013-2015年每年产生的净利润约2.5亿元；2016年4月份三钢集团资产包已注入三钢闽光。
问题3、三钢闽光在重组中拟募集配套资金的使用情况？募投项目的物联云商情况？
回复：公司在本次重大资产重组中拟向不超过10名（含10名）符合条件的特定投资者非公开发行募集配套资金30亿元，募集资金扣除发行费用后全部用于三钢闽光物联云商项目、部分交易价款的现金支付、一高线升级改造工程项目、65MW高炉煤气高效发电工程项目、偿还银行借款和补充流动资金。其中，三钢闽光物联云商项目60,000万元、部分交易价款的现金支付80,000万元、一高线升级改造工程项目25,000万元、65MW高炉煤气高效发电工程项目15,000万元、偿还银行借款90,000万元、补充流动资金30,000万元。
物联云商项目是公司战略转型的核心项目，建设内容主要包括：智能仓储系统建设工程、钢铁加工配送系统建设工程、电商平台建设工程、信用销售平台、集中采购平台。项目基本架构：对福建省钢材销售渠道进行整合优化；设立覆盖全省的钢材仓储物流中心；建立钢铁信息、供应、销售、支付、融资、物流、加工、配送一体化服务型电商平台；提供定制化服务；开展行业整合和产业链生态重构；拓展服务外延空间。三钢闽光物联云商平台全部建成的周期为三年，其中智能仓储系统建设工程、钢铁加工配送系统建设工程建设周期为两年；电商平台建设工程的建设周期为三年；信用销售平台、集中采购平台的建设周期为一年。三钢闽光的物联云商是“钢铁+互联网”，即立足钢铁行业资源，通过互联网来提升和拓展服务空间，提供增值服务，以实现效益；主要盈利点来源于智能仓储、加工物流配送、供应链金融等方面，电商平台只是实现上述服务的一个工具。
问题4、公司在现阶段具有什么优势？
回复：1、公司拥有海西区位优势：从福建区域经济发展来看，福建省正在加快科学发展、跨越发展、自贸区建设且对台区位优势明显，2016年福建省计划在基础设施、工业领域、保障性安居工程等投资将超过2万亿元，这将拉动福建省区域市场钢材需求增长，为上市公司提供广阔的市场空间和良好的发展机遇。2、具有市场占有率高、作业率高、议价能力强等优势：三钢闽光作为福建省钢铁龙头企业，2015年全国产能利用率在68%左右，而公司的产能利用率达96%，作业率远高于全国平均水平。三钢闽光作为福建省区域市场的核心钢铁企业，2015年公司钢材售价明显高于周边市场。3、具备精细化管理优势：三钢闽光由建厂近60年的“三明钢铁厂”发展而来，老国企的管理优势得到很好的传承与弘扬。近年来，三钢扎实推进“对标挖潜”与“全流程降成本”活动，向行业最先进指标学习；三钢结合实际开展学台塑活动，对管理与流程进行梳理优化，推行岗位流程管理和表单在线自动考核，做到“管理制度化、制度表单化、表单信息化”，实现了管理信息化，成为同行的佼佼者。
问题5、公司一季度经营情况？预计上半年盈利情况？
回复：一季度产铁132.53万吨、钢144.2万吨、钢材144.26万吨、焦炭19.85万吨，入炉烧结矿177.31万吨。实现营业收入27.18亿元，归属上市公司的净利润4,318.75万元，比增124.59%。公司预计2016年1-6月归属上市公司净利润比上年同期上升188%~238%，金额为2.37亿元~3.71亿元。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年5月9日


